
 
 

 
Cooperative Events 
 
Some of the organizations that local associations partner with include: IIABA (Independent Insurance Agents & 
Brokers of America), PIA (Professional Insurance Agents), Society of CPCU (Chartered Property & Casualty 
Underwriters), LOMA (Life Office Management Administrators), and Life & Health Associations, Claims Association 
 
Successful partnering can lead to annual meetings that create greater exposure for both organizations. Shared 
events also provides the opportunity for a larger audience and can provide a greater opportunity for attracting a 
well‐known speaker for the meeting.  
 

Duties & Responsibilities in Cooperative Events: 
 
Representative for Association ‐ Usually each sponsoring association is asked to name a chair to represent their 
association. Remember to select a member who has the time and commitment to be an active participant. 
Understand in advance what type of time commitment will be necessary to successfully plan the meeting. 
 
Mailing Lists – Associations should be very cautious about giving away their mailing lists. IAIP recommends that 
you send any mailings directly to your members. 
 
Costs – It is recommended that a budget be established and all cost associated with the partnership be discussed 
prior to making a commitment to participate. There may be some initial costs that each party will need to cover 
prior to the event be sure you have the funds available to participate. 
 
Contractual Agreement – Be sure to clearly read any and all contracts or agreements with speakers, hotel facilities 
or even with the parties involved in planning the meeting. Are there guarantees in terms of attendance? If so, be 
certain that they are realistic. Never over commit! It is recommended that there be a written agreement between 
the associations who are sponsoring the event to avoid any confusion. IAIP will gladly review the contract should 
you have questions or concerns; however, please allow at least three weeks for the contract to be reviewed. 
 
Fundraiser – If the event is a fundraiser, understand how the proceeds will be handled. Will all parties involved 
equally split any profit or loss or will it be based upon attendance at the event from each organization. 
 
Volunteers – Each sponsoring association will be responsible for providing volunteers to assist with the event. 
Remember to choose volunteers who are reliable and who will act professional when representing your 
association. 
 
Reputation – Remember that cooperative events can do wonders to boost your reputation and is a great 
marketing tool for attracting new members and sponsors. However, if you fail to do your share of the work then 
you will not be respected by the other associations or even the industry. 


